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Paris
25 mars > 26 mars
20 mai > 21 mai
22 juil > 23 juil
30 sep > 1 oct
2 déc > 3 déc
Lille

18 mars > 19 mars
24 juin > 25 juin
23 sep > 24 sep
16 déc > 17 déc
Lyon
11 mars > 12 mars
17 juin > 18 juin

16 sep > 17 sep
9 déc > 10 déc
Marseille
11 mars > 12 mars
17 juin > 18 juin
16 sep > 17 sep
9 déc > 10 déc

Nantes
18 mars > 19 mars
24 juin > 25 juin
23 sep > 24 sep
16 déc > 17 déc

“Le récent statut « d’auto-entrepreneur » favorise 
le mouvement vers l’entreprise individuelle. Chacun 
(salarié, chômeur, fonctionnaire, retraité, étudiant,…), 
peut désormais s'installer rapidement "à son compte", 
sans risque, grâce à des formalités simplifiées et à une 
fiscalité avantageuse. Ce stage a pour vocation d’aider 
les auto-entrepreneurs à se lancer et réussir.”
Pour qui ?

Personnes en reconversion professionnelle, désireuses de 
s'installer à leur compte ;
Salariés recherchant un complément de revenus ;
Retraités souhaitant entamer une seconde vie 
professionnelle.

Objectifs
Identifier le statut d'auto-entrepreneur et ses contraintes ;
Préparer son début d'activité d'auto-entrepreneur ;

Programme
1_ Définir son projet

Définir clairement son objectif et identifier sa cible
Activité principale ou complémentaire ?
Evaluer ses propres compétences et les risques

2_ Le statut d'auto-entrepreneur
Le statut juridique vs le projet
Les limites de responsabilités
Les règles fiscales et sociales
Les textes et guides de référence
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Les solutions alternatives

3_ Gérer son entreprise
Préparer son installation
S'inscrire en ligne
Organiser sa gestion (commerciale, comptable et 
administrative)
Quelques règles de base à respecter
Les documents nécessaires

4_ Les marchés porteurs de l'auto-entreprenariat
Le conseil aux entreprises
La formation
Le commerce en ligne
Le business vert
L'économie solidaire
Les services à la personne

5_ Obtenir un agrément, une certification
Intérêts et obligations
L'agrément simple et l'agrément qualité
Les différentes certifications
Se faire référencer

6_ Offrir un service de qualité
La démarche commerciale
Les garanties minimales à offrir
La charte qualité

7_ Faire évoluer son activité
Développer son chiffre d'affaire grâce au réseau 
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relationnel
Avoir une démarche commerciale
Etendre son activité vers d'autres services
Se projeter à long terme
Sous-traiter ou embaucher des salariés
Changer de statut

8_ Monter son projet
Analyser son marché et se positionner
Calculer, évaluer ses futurs tarifs
Préciser sa stratégie et ses objectifs
Formaliser un business plan simplifié
Trouver des soutiens et des financements

z Les + de cette formation z
Les apports d'expérience de chaque participant sont mis 
en valeur et enrichissent les projets de chaque auto-
entrepreneur par des analyses critiques et constructives du 
projet d’auto-entrepreneur.
Les exposés mettent en avant des méthodes et des outils 
directement utilisables par l’auto-entrepreneur.
Un guide pratique est remis et complété par le participant 
pour l’aider à construire son projet d’auto-entrepreneur.
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Devenir auto-entrepreneur
L'essentiel pour réussir sa nouvelle activité professionnelle

 2  JOURS
Réf. 7665

46 €HTParis

40 €HT Régions

1000 €HT


